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LA MAYOR AREA PARA IMPLANTACIONES EMPRESARIALES DE TERUEL ENCARA SU FUTURO

Entrevista

JESUS ANDREU MIRALLES. DIRECTOR GERENTE DE PLATEA GESTION SA

“Tenemos que
regenerar Platea
desde el punto de
vista industrial”

"El objetivo es que sirva a Teruel
" para su crecimiento econémico”

EVARON / Teruel
~;,Cudl es actualmente el ni-
vel de ocupacion de Platea?

-Nos encontramos una pla-
taforma con un 18% de ocu-
pacion. Habia bastantes com-
pras con pagos futuros que no
se habian materializado y en
estos meses hemos hecho un
esfuerzo por actualizarlo, para
cerrar esas ventas con el
100% del precio pagado y ha-
ciendo un descuento en las
condiciones financieras.

-¢La situacién en el resto
de las plataformas logisticas
de Aragén es similar?

-Las hay atn mds embrio-
narias, que no alcanzan ese
18% de ubicacién. Plaza, la
plataforma de Zaragoza, tiene
un 70% de ocupacién, pero
arrastra unos problemas pre-
supuestarios y financieros que
costard sacar adelante por un
exceso de inversién. En la pla-

taforma de Teruel hay mds.

movimiento empresarial que
en otras, aunque a los promo-
tores les falta el empujén en
precio de suelo, subvenciones
o financiacién para implantar-
seé. Por eso tenemos interés en
abrirla al tejido empresarial
turolense.

-;Ese es. el objetivo prin-
cipal del nuevo plan de co-
mercializacién, con bonifi-
caciones de precios durante
un aiio y adecuaciéon de las
condiciones urbanisticas?

-El objetivo de las empre-
sas publicas no es tener bene-
ficios econémicos; sino socia-
les. Nuestro planteamiento es
regenerar la plataforma desde
el punto de vista industrial y
que sirva a la provincia para
su crecimiento econémico.
Para ello, este embrién de pla-
taforma debe pasar por sus
distintas fases: adolescencia,

. juventud y plenitud. Con los
nuevos criterios tratamos de
ayudar a que por lo menos pa-
se de la infancia a adolescen-
cia. Para eso hay que hacer
una inversién y por eso nos
adaptamos a las posibilidades
del empresariado, tanto local,
como nacional o internacio-
nal. Sin cerrarnos a captar
grandes empresas, también

nos. abrimos a empresas que
no habian sido valoradas por
anteriorés gestores. Por eso
vamos a habilitar parcelas me-
nores con menor retranqueo
para poder mejorar la edifica-
bilidad. Ademds, trataremos
de propiciar una mayor sinto-
nia y sinergias con el poligono
La Paz y con el aeropuerto y
las empresas que se instalen
en €L. Soy optimista con el de-
sarrollo de Platea. No serd fa-
cil ni rapido, pero se puede
colaborar con la sociedad para
impulsar el desarrollo de la
provincia y de las empresas
turolenses.

-Se hizo un ramal ferro-
viario entre Cella, el aeré-
dromo y Platea, con una
fuerte inversién, que no tie-
ne visos de ser utilizado.
¢Fue una apuesta acertada?

-Lo 16gico es no hacer el
ramal ferroviario hasta no te-
ner una empresa que lo solici-
te, como hemos hecho en Pl-
hus, la plataforma de Huesca,
donde estd contemplado en el
planeamiento urbanistico pero
no se hard la inversién hasta
que no haya necesidad. En Te-
ruel se hizo ¢l ramal aprove-
chando la posibilidad de ayu-
das publicas ~en referencia al
Fondoe de Inversiones-, pero
se puso el carro antes que los
bueyes. La plataforma no tie-
ne todavia suficiente capaci-
dad para que se utilice la co-
nexién ferroviaria. Estamos
trabajando con mucho interés
en la promocién de Platea con
el puerto de Valencia, por en-
cargo del consejero de Obras
Priblicas, Rafael Ferndndez de
Alarcén. En los presupuestos
hay partidas para hacer estu-
dios orientados a potenciar la
via férrea entre Teruel y Va-
lencia para el transporte de
mercancias. Podria ser muy
relevante posicionarnos como
plataforma interior de la costa
levantina, contando con la po-
sibilidad de esa conexién fe-
mroviaria. Ahora nuestra res-
ponsabilidad es trabajar en
que la inversién en el ramal
ferroviario sea rentable para la
sociedad, pero quizd no era el
momento para hacerla.

Jesis Andreu, en una Teunién con empresarios en Terue!

-La cercania de los puer-
tos de Valencia y de los poli-
gonos asociados a ellos, que
también han rebajado nota-

"blemente los precios del

suelo, jes en estos momen-
tos una ventaja o mas bien
un inconveniente?

-Las cosas son como son y
lo que no vamos a hacer es
segregarnos de costa levanti-
na. Aunque alli hayan bajado
los precios, nosotros tenemos
mucho mas suelo a bajo pre-
cio y una ciudad que acogerd
con carifio las inversiones que

y optimista
con el
desarrollo de

Platea, aunque
no sera facil

ni rapid

vengan. Aunque es evidente -

que la politica de precios es

comuin a todos los poligonos .

porque todos tratan de adap-
tarse al mercado, la implanta-
ci6én de una empresa no se ha-
ce solo por el coste de las par-
celas. Las empresas con pers-
pectiva de negocio saben que
ese es un gasto inicial, pero
luego hay otros costes muy
relevantes y Teruel ofrece
muchas ventajas de futuro,
complementos a la inversion
y un entorno empresarial muy
favorable.

-.Son ahora mas decisi-
vas que nunca las subven-
ciones de Incentivos Regio-
nales o del plan Reindus pa-
ra conseguir qe vengan em-
presas a Teruel?

-Ocurre algo parecido que
con el precio del suelo y si
que pueden ser el empujon
que decida a una empresa a
implantarse. De hecho, tene-
mos varios proyectos espe-
rando a ver lo que pasa con el
plan Reindus. Pero intenta-
mos que los promotores vean
también las ventajas a largo
plazo que supone instalarse
en Platea.

-Por qué no ha llegado a
Platea un proyecto del tipo
de Inditex, que fue el bas-
tién de Plaza?

-El momento econémico
actual es muy diferente al de
ia implantacién de Inditex y
ahora no es ficil que se pro-
duzcan grandes inversiones
empresariales. Pero no creo
que sea indispensable que
venga una gran empresa, por-

" que las pequefias y medianas

suponen una diversificacién
de riesgos que evita la excesi-
va dependencia de una sola
actividad. Una compaiiia co-
mo Ronal Ibérica, por ejem-
plo, es una gran inversién y
funciona muy bien, es una
empresa de €xito en Teruel.
Intentaremos encontrar una
empresa que pueda dar a Pla-
tea la imagen de solvencia
que a veces falta si no hay
upa gran industria instalada,

‘COORDINACION:

en la feria
aeronautica de ..
Amsterdam

-Plantean la comercia-
lizacién conjunta de
Platea y del aerédro-
mo de Caudé. ;Como
se va a llevar a cabo?
-Queremos tener pre-

sencia en todo el desa-
rrollo aerondutico. Co-
mo primer paso, partici-
paremos con la Plata-
forma Aeroportuaria de
Teruel (Plata) en la feria
MRO Europe de Ams-
terdam, dedicada a la
industria aeronautica,
para promocionar el ae-
ropuerto, su poligono

- industrial y Platea de
forma conjunta en un
stand del Gobierno de
Aragén a través de Ara-
g6n Exterior (Arex).
Contaremos con el aval
de Tarmac -la concesio-
naria del hangar y de la
campa del aerédromo
de Caudé, participada
por Airbus- para contac-
tar con empresas aero-
néuticas que puedan es-
tar interesadas en insta-
larse en Teruel.

pero siempre partiendo de
que las actividades que ya es-
tan implantadas y las de me-
nor tamafio también son inte-
resantes. El objetivo es ir lle-
nando la plataforma, generan-
do actividad y empleo.

-El PSOE critica que se
haya prescindido de una ge-
rencia propia en Platea, con
sede en Teruel. ;Se puede
gestionar con la misma efi-
cacia comercializando con-
juntamente desde Zaragoza
todas las platafermas ara-
gonesas?

-La interpretacién que ha-
ce el PSOE es equivocada o
interesada. Que la gerencia
esté€ o no en Teruel no es rele-
vante, lo importante es que se
atienda a los empresarios, que
no se mueven porque la direc-
cién esté en un sitio u otro.
Buscan la solvencia del pro-
ducto, el precio y oros crite-
rios. La gestién conjunta de
todas las plataformas intenta
sacar el maximo partido al to-
do el territorio y no se va a
producir ningun traslado de
empresas de un sitio a otro
por este motivo. De plantear-
se, en todo caso, serfa hacia
las plataformas menos ocupa-
das. El PSOE puede estar
tranquilo, entiendo los pro-
blemas personales pero no
hay ningin problema empre-
sarial porque Platea no tenga
una gerencia en exclusiva.




